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第一章 项目总论 

第一节 项目概况 

一、项目名称及建设地点

项目名称：广东省化工交易市场

建设地点：广东省 

二、建设单位、注册地址及法定代表人

三、项目简介 

投资总额：6033.75万元 

建设年限：1年 

第二节 编制依据 

第三节 主要结论 

1、项目投资结构及资金来源

本项目总投资 6033.75万元

2、项目投资效益情况 

…… 

第二章 建设单位概况 

第三章 必要性分析 

第一节 项目地区是化工品原料的主要集散地和最终消费地

常用的化工原料主要有苯类

原料和硫酸、液碱等大宗液态无机化工原料

医药、皮革、鞋业、染料、洗涤剂等行业

工品的需求量与国民经济综合发展情况是紧密连接在一起的
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项目名称及建设地点 

广东省化工交易市场项目 

注册地址及法定代表人 

 

项目投资结构及资金来源 

万元，全部资金自筹获得。 

 

项目地区是化工品原料的主要集散地和最终消费地

常用的化工原料主要有苯类、醇类、酮类、酯类、醚类、苯乙烯等有机化工

液碱等大宗液态无机化工原料。它们被广泛用于化工、塑料、

洗涤剂等行业，是制造业必不可少的原料。因此

工品的需求量与国民经济综合发展情况是紧密连接在一起的，尤其是第二产业
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项目地区是化工品原料的主要集散地和最终消费地 

苯乙烯等有机化工

、涂料、

因此，化

尤其是第二产业。 
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项目地区是我国经济发展最快的地区之一

轨的相关政策和市场环境，基础设施较为发达

当大。特别是我国加入WTO以来

向型经济为主，制造业发展很快

广东省是我国经济最发达的省份之一

省 GDP的 80％左右，是我国制造业最发达的地区之一

际惯例接轨的相关政策和市场环境

吸引力相当大。国民经济高速持续

区发达的纺织服装、塑料制品

摩托车、船舶、食品饮料、造纸包装

当大的比例，这些产业对合成树脂

学品、化学助剂、化学试剂、

游产品有着巨大的需求，而上述化工下游产品的生产又是以酸

等大宗化工品为原料的。……

第二节 将建成精细化工重要生产聚集地

根据《广东省石化工业 2005

油和化学工业发展战略和目标为

化产业资源集聚转地转向沿海石化基地和珠江三角洲

工业产值年均增长 20%，2010

右,并依托炼油、乙烯等龙头项目建设石化工业基地

基础和高新技术的优势，将珠江三角洲建成精细化工重要生产聚集地

…… 

第三节 是最优的化工品仓储和中转基地

由于化工产品在国民经济的多个领域中起着重要的作用

别是广东省经济的高速发展，

品市场交易的活跃程度不断提高

大的市场和商机。 

目前，项目地区已有许多化工品贸易公司
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项目地区是我国经济发展最快的地区之一，拥有比较成熟、并与国际惯例接

基础设施较为发达，市场发达，对投资者的吸引力相

以来，对外贸易量大幅增长，而且珠三角地区以外

制造业发展很快，直接导致对上游化工原料的需求量猛增

广东省是我国经济最发达的省份之一，而珠江三角洲地区的经济总量占广东

是我国制造业最发达的地区之一，拥有比较成熟、

际惯例接轨的相关政策和市场环境，基础设施较为发达，市场发达，对投资者的

国民经济高速持续发展，带动了与化工相关的工业发展，

塑料制品、家用电器、电子通讯、日用化工、汽车、

造纸包装、医药保健品等行业的总产值在全国均占相

这些产业对合成树脂、化学纤维、合成橡胶、涂料、颜料、

、胶粘剂、造纸化学品、水处理剂等化工产业链的下

而上述化工下游产品的生产又是以酸、碱、醇、

…… 

将建成精细化工重要生产聚集地 

2005-2010 年发展规划》，“十一五”期间广东省石

油和化学工业发展战略和目标为：积极承接转移东莞国际石化产业，同时引导石

化产业资源集聚转地转向沿海石化基地和珠江三角洲，2005-2010 年广东省石化

2010年达到 7300亿元，产值占全省工业总产值

乙烯等龙头项目建设石化工业基地，发挥珠江三角洲地区产业

将珠江三角洲建成精细化工重要生产聚集地。 

是最优的化工品仓储和中转基地 

由于化工产品在国民经济的多个领域中起着重要的作用。随着我国各省

，各下游产业对化学品的需求量增长越来越快

品市场交易的活跃程度不断提高，给化学品的仓储物流和交易中介服务带来了巨

项目地区已有许多化工品贸易公司，这些公司从事液体化工品的进口
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并与国际惯例接

对投资者的吸引力相

而且珠三角地区以外

直接导致对上游化工原料的需求量猛增。 

而珠江三角洲地区的经济总量占广东

、并与国

对投资者的

，这一地

、建材、

医药保健品等行业的总产值在全国均占相

、电子化

水处理剂等化工产业链的下

、酮、酯

期间广东省石

同时引导石

年广东省石化

产值占全省工业总产值 11%左

发挥珠江三角洲地区产业

 

随着我国各省，特

各下游产业对化学品的需求量增长越来越快，化学

给化学品的仓储物流和交易中介服务带来了巨 

这些公司从事液体化工品的进口
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和国内贸易业务。首先，将液体化工品通过专用船只运至港口后

门储罐，接着再连入下游物流系统

用户。由于符合客户需要，这些化工品贸易公司得以发展壮大

但是，过去大部分贸易公司都没有自己的仓储基地

体化工库进行储存和周转。 

…… 

第四章 项目建设地情况

第五章 项目规划设计方案

第一节 化工品交易市场定位与目标

一、化工品交易市场的定位

拟规划的化工交易市场包括

务三部分。其中，仓储和物流配送服务可通过和专业的化工仓储和物流企业合作

本项目着重于实体市场和电子交易平台的建设

的交易平台，逐步完善各种管理制度和交易制度

公正”的交易市场，成为大宗化工原料或产品的区域性的定价中心

本项目将以实体交易市场和电子交易平台相结合

商务办公以及企业、产品展示为主要内容的大型化工商务市场

运输配送企业的有机结合，形成省内具有现代化水平的危化品物流系统

其中，实体市场可提供企业办公

务，以及信息咨询服务、代办工商注册

列增值服务，为进场企业营造宽松

电子交易平台的核心服务包括化工品的网上中远期现货交易

竞价交易及相关资讯等服务，

提供一体化配套服务，从而形成以电子交易中心为平台

配送为延伸的现代化的交易市场

…… 
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将液体化工品通过专用船只运至港口后，再储存进入专

接着再连入下游物流系统，通过罐车、桶装等方式送至小型储库或终端

这些化工品贸易公司得以发展壮大，业务量增长很快

过去大部分贸易公司都没有自己的仓储基地，而是通过租赁专业的公共液

 

项目建设地情况 

方案 

化工品交易市场定位与目标 

化工品交易市场的定位 

拟规划的化工交易市场包括：实体市场的建设，电子交易平台建设及配套服

仓储和物流配送服务可通过和专业的化工仓储和物流企业合作

本项目着重于实体市场和电子交易平台的建设。力求建立一个安全、稳定

逐步完善各种管理制度和交易制度，为交易商提供“公开、

成为大宗化工原料或产品的区域性的定价中心。 

本项目将以实体交易市场和电子交易平台相结合，通过营造广东省化工行业

产品展示为主要内容的大型化工商务市场，并通过与仓储

形成省内具有现代化水平的危化品物流系统。

实体市场可提供企业办公、产品展示、化工品检测、会议、餐饮等服

代办工商注册、税务登记、代理进出口业务服务等一系

为进场企业营造宽松、便捷的经营环境和周到服务。 

电子交易平台的核心服务包括化工品的网上中远期现货交易、现货挂牌交易

，并联合其他仓储、物流配送企业以及金融结算机构

从而形成以电子交易中心为平台、以仓储为依托、

配送为延伸的现代化的交易市场。 
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再储存进入专

桶装等方式送至小型储库或终端

业务量增长很快。

而是通过租赁专业的公共液

电子交易平台建设及配套服

仓储和物流配送服务可通过和专业的化工仓储和物流企业合作，

稳定、高效

、公平、

通过营造广东省化工行业

并通过与仓储、

。 

餐饮等服

代理进出口业务服务等一系

现货挂牌交易、

配送企业以及金融结算机构

、以物流
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二、化工品交易市场的目标

项目初期目标主要以电子商务交易平台为主要建设内容

培育期，工作重点在于宣传和客户培训

60亿元贸易额； 

…… 

第二节 化工品交易市场的运营模式设计

一、化工品贸易物流模式设计

化工品的贸易模式主要有两大类

中间贸易商模式。 

直销模式可以减少双方的贸易费用

面的反馈，因此是供求双方都乐意采用的贸易模式

直销模式的比例不大，主要应用在终端用户对某种化工品需求量相当大的情况下

采用。另外，当终端客户与供应商的地理距离比较小

理能力比较强的，也较多的采用直销模式

对于生产商来说，需求量大

产商可能对某一区域的用户不够了解

客户需求量太分散，因此不得不选择通过中间贸易商来完成终端客户

…… 

二、化工品交易模式设计与选择

本化工交易市场根据行业的特点

现货挂牌交易、竞价交易等三种

1）中远期现货交易模式 

中远期现货交易模式是指交易商坚持价格优先

统选择交收月份，发布买货卖货的指令

按交易定单指定的交收仓库进行实物交收的交易方式

日提货，并且在货物交收日之前可以转让或赎回的交易方式

…… 
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化工品交易市场的目标 

项目初期目标主要以电子商务交易平台为主要建设内容，建成后第一年市场

工作重点在于宣传和客户培训，可先立足广东省开拓客户，力争达到

化工品交易市场的运营模式设计 

化工品贸易物流模式设计 

化工品的贸易模式主要有两大类：生产商向终端用户直接销售的直销模式和

直销模式可以减少双方的贸易费用，且有利于客户对供应商提出产品质量方

因此是供求双方都乐意采用的贸易模式。但目前，在珠三角地区采用

主要应用在终端用户对某种化工品需求量相当大的情况下

当终端客户与供应商的地理距离比较小，或者某些供应商的客户管

也较多的采用直销模式。 

需求量大、供货稳定的终端用户是最好的选择，但由于生

产商可能对某一区域的用户不够了解，在该区域没有足够力量的销售队伍

因此不得不选择通过中间贸易商来完成终端客户的销售

化工品交易模式设计与选择 

本化工交易市场根据行业的特点，初步确定交易模式为：中远期现货交易

竞价交易等三种。 

 

中远期现货交易模式是指交易商坚持价格优先、时间优先的原则通过交易系

发布买货卖货的指令，采取自动成交方式的电子交易合同

按交易定单指定的交收仓库进行实物交收的交易方式，即今天交易未来某月或某

并且在货物交收日之前可以转让或赎回的交易方式。 
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建成后第一年市场

力争达到

生产商向终端用户直接销售的直销模式和

且有利于客户对供应商提出产品质量方

在珠三角地区采用

主要应用在终端用户对某种化工品需求量相当大的情况下

或者某些供应商的客户管

但由于生

在该区域没有足够力量的销售队伍，或者

的销售。 

中远期现货交易、

时间优先的原则通过交易系

采取自动成交方式的电子交易合同，并

即今天交易未来某月或某
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图表

…… 

三、化工品交易市场建设的保障措施

1、实体市场配套设施建设方案

化工交易中心的实体市场主要提供企业办公

议、餐饮等服务，以及信息咨询服务

务服务等一系列增值服务。 

交易中心不涉及化工品的储存

业的仓储和物流企业，因此，

及企业、产品展示为主要内容的大型化工商务市场

…… 

2、化工品交易市场实施配套电子交易系统方案
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图表 1：中远期现货交易流程图 

化工品交易市场建设的保障措施 

实体市场配套设施建设方案 

化工交易中心的实体市场主要提供企业办公、产品展示、化工品检测

以及信息咨询服务、代办工商注册、税务登记、代理进出口业

 

交易中心不涉及化工品的储存、配送等服务，所有仓储物流服务均外包给专

，本交易中心的实体市场的建设目标是：商务办公

产品展示为主要内容的大型化工商务市场。 

化工品交易市场实施配套电子交易系统方案 

可行性研究报告案例 
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化工品检测、会 

代理进出口业

所有仓储物流服务均外包给专

商务办公以
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（1）技术来源与技术方案选择

电子交易平台的核心服务包括化工品的网上中远期现货交易

竞价交易及相关资讯等服务，

提供一体化配套服务，从而形成以电子交易中心为平台

配送为延伸的现代化的交易市场

子商务模式，为供求企业的大宗化工产品

息流、资金流、物流的信誉中介

管的提供信息渠道。 

…… 

四、化工品交易市场项目实施方案

…… 

第六章 化工品交易市场项目的

第一节 项目的投资估算及资金筹措

一、投资估算的依据 

二、项目的投资估算 

（1）固定资产投资 

本项目固定资产投资估算根据化工品交易市场项目的相关资料进编制

估算包括项目的建筑、设备、

见“项目总投资估算表”。 
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技术来源与技术方案选择 

电子交易平台的核心服务包括化工品的网上中远期现货交易、现货挂牌交易

，并联合其他仓储、物流配送企业以及金融结算机构

从而形成以电子交易中心为平台、以仓储为依托、

配送为延伸的现代化的交易市场。电子交易平台通过 B2B（企业对企业

为供求企业的大宗化工产品、原材料提供便利的交易平台，

物流的信誉中介，争取为配合政府规范危化品的交易、运输和监

化工品交易市场项目实施方案 

化工品交易市场项目的效益评估 

项目的投资估算及资金筹措 

本项目固定资产投资估算根据化工品交易市场项目的相关资料进编制

、辅助设施、公用工程和总图运输以及其他费用等

可行性研究报告案例 
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现货挂牌交易、

物流配送企业以及金融结算机构

、以物流

企业对企业）的电

，成为信

运输和监

本项目固定资产投资估算根据化工品交易市场项目的相关资料进编制，投资

公用工程和总图运输以及其他费用等。
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图表

（2）建设期利息 

建设期利息详见“投资使用和筹措表

建设投资 5998.66万元，

第一期建设期按 2 年计算

年（在第 6年投入），投资 30

图表

（3）流动资金估算 

图表
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图表 2：项目总投资估算表 

单位

投资使用和筹措表”。 

，公司全部自筹。 

年计算，各年投资按 30％：40％考虑；第二期建设期

30％。 

图表 3：资金使用及资金筹措表 

图表 4：流动资金估算表 

单位

可行性研究报告案例 
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单位：万元 

 

第二期建设期 1

 

单位：万元 
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三、项目资金筹措 

第二节 项目的财务分析

一、财务评价依据和原则

本项目计算期 12年，其中建设期

图表

二、财务分析内容 

（1）收入及税金估算 

根据中国其它化工交易市场交易手续费的情况和本化工交易市场的定位

易手续费的取费为万分之三。

近几年虎门办公场所和其它交易市场租金价格的走势和企业本身的市场定

位，选取具有市场竞争力的租金价格
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项目的财务分析 

财务评价依据和原则 

其中建设期 2年，运营期 10年。 

图表 5：项目运营交易量表 

根据中国其它化工交易市场交易手续费的情况和本化工交易市场的定位

。 

近几年虎门办公场所和其它交易市场租金价格的走势和企业本身的市场定

选取具有市场竞争力的租金价格 90元/月/平方米。 

可行性研究报告案例 
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根据中国其它化工交易市场交易手续费的情况和本化工交易市场的定位，交

近几年虎门办公场所和其它交易市场租金价格的走势和企业本身的市场定
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年均营业收入 2661.60万元

营业税及附加取 6%，年均营业税金为

…… 

（2）成本费用分析 

年均总成本费用 1004.96 

…… 

（3）利润估算 

所得税按税率 25%计算。

盈余公积金按税后利润的

项目年均营业收入为 2661.60

三、清偿能力分析 

…… 

四、现金流量分析 

图表
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万元。 

年均营业税金为 159.70万元。 

1004.96 万元 

。 

盈余公积金按税后利润的 10%计取。 

2661.60万元，年均总成本费用 1004.96万元，

图表 6：资产负债表 

单位

图表 7：项目现金流量表 

单位

可行性研究报告案例 
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，年均所 

单位：万元 

 

单位：万元 
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…… 

五、不确定性分析 

六、财务评价结论 

第三节 项目的社会效益分析

本项目的社会效益体现在如下几个方面

（1）推动广东石化产业发展

本项目的建设将彻底改变广东省以及华南地区缺乏大宗石化产品交易平台

的落后状况，通过吸收大量的买家和卖家
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图表 8：敏感性分析表 

项目的社会效益分析 

本项目的社会效益体现在如下几个方面: 

推动广东石化产业发展 

本项目的建设将彻底改变广东省以及华南地区缺乏大宗石化产品交易平台

通过吸收大量的买家和卖家，集中大量的供求信息，通过公平竞争

可行性研究报告案例 
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本项目的建设将彻底改变广东省以及华南地区缺乏大宗石化产品交易平台

通过公平竞争
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形成合理价格，可以引导供求，

通过自主掌握石化产品的地区定价权

…… 

（5）促进当地经济的发展

本项目的设立，不但将推动广东省石化贸易行业的快速发展

动石化仓储、物流行业、金融业的发展

场，还将推动当地相关的餐饮服务业

社会人员就业，拉动地方经济发展做出重要贡献

综上所述，本项目的社会效益显著

 

第七章 项目风险分析及控制措施

第一节 政策风险分析 

一、宏观政策风险 

经济政策风险是指在建设期或经营期内

变化，致使实际的经济效益与预期的经济效益相背离

应以宏观和微观两个角度进行考察

经济制度的变革、经济法规和经济政策的修改

的波动。 

从本项目来看，根据国家相关政策法规和规划

交易平台是大力支持的，因此，

对策： 

（1）公司将在国家各项经济政策和产业政策的指导下

炼最佳方案，统一指挥调度，

（2）加强内部管理，提高服务管理水平

率，形成公司的独特优势，增强抵御政策风险的能力

…… 
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，充分发挥市场导向的功能，优化配置资源，

通过自主掌握石化产品的地区定价权，推动广东省石化产业的发展。 

促进当地经济的发展 

不但将推动广东省石化贸易行业的快速发展，同时，

金融业的发展，通过吸引国内外客商入驻本化工交易市

还将推动当地相关的餐饮服务业、酒店、娱乐业的兴旺发达，将为吸纳安排

拉动地方经济发展做出重要贡献。 

本项目的社会效益显著。 

项目风险分析及控制措施 

经济政策风险是指在建设期或经营期内，由于所处的经济环境和经济条件的

致使实际的经济效益与预期的经济效益相背离。对经济环境和经济条件

应以宏观和微观两个角度进行考察。宏观经济环境与经济条件的变化，是指国家

经济法规和经济政策的修改、产业政策的调整及经济发展速度

根据国家相关政策法规和规划，对发展专业商品市场和电子

，在国家的政策层面是支持该项目的建设和运行的

公司将在国家各项经济政策和产业政策的指导下，汇聚各方信息

，合理确定公司发展目标和战略； 

提高服务管理水平，降低营运成本，努力提高经营效

增强抵御政策风险的能力。 

可行性研究报告案例 
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，同时，

，还将带

通过吸引国内外客商入驻本化工交易市

将为吸纳安排

由于所处的经济环境和经济条件的 

对经济环境和经济条件，

是指国家

产业政策的调整及经济发展速度

对发展专业商品市场和电子

在国家的政策层面是支持该项目的建设和运行的。 

汇聚各方信息，提

努力提高经营效
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…… 

第八章 建设项目可行性研究结论及建议

第一节 建设项目可行性研究结论

第二节 建设项目可行性研究建议
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建设项目可行性研究结论及建议 

建设项目可行性研究结论 

建设项目可行性研究建议 
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尚普咨询各地联系方式

北京总部：北京市海淀区北四环中路

联系电话：

 

河北分公司：河北省石家庄市

联系电话：

 

山东分公司：山东省济南市历城区二环东路东环国际广场

联系电话：

 

天津分公司：天津市和平区南京路

联系电话：

 

江苏分公司：江苏省南京市秦淮区汉中路

联系电话：

 

上海分公司：上海市浦东区新区商城路

联系电话：

西安分公司：西安市高新区科技五路北橡树星座

联系电话：

广东分公司：广州市天河区林和西路

联系电话：
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尚普咨询各地联系方式 
 

北京市海淀区北四环中路 229号海泰大厦 1118室 

：010-82885739  13671328314 

河北省石家庄市长安区广安大街 16号美东国际 D座 

：0311-86062302  0311-80775186  15130178036

山东省济南市历城区二环东路东环国际广场 A座 20层

：0531-61320360  0531-82861936  13678812883

天津市和平区南京路 235号河川大厦 A座 16层 

：022-87079220  022-58512376  13920548076

江苏省南京市秦淮区汉中路 169号金丝利国际大厦 13

：025-86870380  18551863396 

上海市浦东区新区商城路 800号斯米克大厦 606室 

：021-51860656  18818293683 

西安市高新区科技五路北橡树星座 B座 2602室 

：029-89574916  15114808752 

广州市天河区林和西路 157号保利中汇广场 A座 9层 

：020-84593416  13527831869 

可行性研究报告案例 
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15130178036 

层  

13678812883 

13920548076 

13层 

 


